Программа семинара-консультации

на тему «15 практических способов увеличения
продаж в малом бизнесе»
23 октября 2013 года, 15:00 часов

Некоммерческая организация «Курганский

городской фонд развития предпринимательства»

(г. Курган, ул. Гоголя, 103, вход со двора)
Консультант: Яковлев Александр Викторович – бизнес-тренер, член Ассоциации Независимых Бизнес Консультантов «Bizkon».
Рассматриваемые вопросы:
1. Продажи: система или случай?

2. Ключевая формула продаж.

3. С чего начать работу по увеличению продаж в вашем бизнесе?

4. Увеличение суммы среднего чека.

5. Из потенциального клиента в покупатели – поднимаем конверсию.

6. Клиенты, которые покупают снова и снова.

7. Увеличение входящего потока.

8. Увеличение прибыли с продажи.
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